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Для автоматического формирования заказа пользователь создает шапку документа заказа, в которой указывает все необходимые для расчета параметры.
Существует несколько способов определения списка товаров, попадающих в автозаказ:
Первый. Пользователь может сначала ввести необходимые товары в заказ, а затем рассчитать количество для заказа. В этом случае при запуске процедуры автозаказа в параметре «Обработать только товары из документа» нужно установить значение «Да».
Второй. В строки заказа попадают все товары, отвечающие указанным условиям:
· Для всех товаров справочника проводится проверка принадлежности товара к ассортиментному перечню данного подразделения (если данная проверка настроена, как обязательная).
· Поставщик, которому формируется заказ, в карточке товара должен быть указан как Генеральный.
Также имеется возможность дополнительной фильтрации товаров по заданным условиям: принадлежности к определенной группе/подгруппе, перечню АВС и XYZ, изготовителю товара, стране производства.
Таким образом, определяется группа товаров, по которой в дальнейшем будет производиться расчет необходимого для заказа количества.
Для каждого товара, попавшего в заказ система анализирует следующие данные:
· Скорость продажи.
· Торговые коэффициенты – коэффициенты дней недели, коэффициент изменения, коэффициент промо.
· Остаток на дату заказа и предполагаемый остаток на день поставки.
· Минимальное количество товара на подразделении.
Также учитываются общие параметры, относящиеся ко всем товарам в заказе: Дата заказа, Дата поставки и Дата следующей поставки.
Подробнее о параметрах, участвующих в расчете, удобнее рассказать на основе следующего примера.
Дата заказа – 1 марта, Срок ожидаемой поставки – 5 марта, Срок следующей поставки – 14 марта.
Скорость продажи – это количество товара, которое в среднем реализуется на данном подразделении с учетом дней наличия.
Процедура автозаказа может использовать последние рассчитанные значения скоростей продаж (документы расчета скорости продаж) или рассчитывать новые значения. В последнем случае при запуске процедуры Автозаказ с расчетом скорости продаж пользователю предлагается ввести период для расчета скорости продаж. Установленные даты запоминаются в шапке заказа (начало и окончание аналитического периода). Для данного примера, предположим, что скорость продажи товара 10 штук в сутки.
Минимальное количество товара на подразделении – в базовой карточке товара указывается значение минимального товарного запаса. Предположим, что это значение равно 20.
Торговые коэффициенты – данные для каждого товара берутся из документа торговой статистики.
Коэффициент дней недели отражает неравномерное распределение реализации по дням недели. Данные коэффициенты актуальны, если сроки между поставками небольшие (меньше недели), а отклонения объемов реализации между днями недели существенные. Например, учитывая значительное увеличение объемов продаж в выходные дни, и полный «упадок» в продажах по понедельникам и вторникам коэффициенты дней недели следующие:
	Понедельник
	Вторник
	Среда
	Четверг
	Пятница
	Суббота
	Воскресенье

	Кпон=1
	Квт=1
	Кср=2
	Кчт=2
	Кпят=3
	Ксуб=3
	Квос=2



Коэффициент изменения – устанавливается по усмотрению менеджера, отвечающего за работу с данным товаром, и отражает его мнение о предполагаемых изменениях в объемах реализации. Соответственно, если дополнительных причин вводить корректировку нет, то этот коэффициент приравнивается к единице. В приведенном примере, присвоим данному коэффициенту значение 1,1. Это означает, что мы планируем увеличение продаж данного товара на 10%.
Коэффициент промо – коэффициент отражающий влияние проведения рекламных акций на планируемые объемы продаж. Например, значение данного коэффициента будет 1,05.
Это означает, что планируется увеличение продаж данного товара на 5% из-за проведения промо акций.
Остаток на период заказа – данные по остаткам товара на дату заказа. В приведенном примере это значение будет равно 30 штук.
Предполагаемый остаток на день поставки – рассчитывается исходя из значений следующих параметров:
· Остатка товара на дату заказа,
· предполагаемого объема реализации данного товара за период до прихода заказа
· объема товара, заказанного ранее. В приведенном примере, предположим, что существует ранее оформленный заказ на поставку 60 штук товара.




Предполагаемый объем реализации данного товара за период от заказа, до прихода заказа – количество дней от даты заказа до даты поставки (в приведенном примере это дни с 1 по 5 марта) умноженное на скорость реализации с учетом коэффициентов дней недели, коэффициента изменения, коэффициента промо. В приведенном примере задействованы следующие дни недели:

	1 марта
	2 марта
	3 марта
	4 марта
	5 марта
	6 марта
	7 марта

	Ср.
	Чет.
	Пят.
	Суб.
	Вос.
	Пон.
	Вт.

	Кср=2
	Кчт=2
	Кпят=3
	Ксуб=3
	Квос=2
	Кпон=1
	Квт=1

	8 марта
	9 марта
	10 марта
	11 марта
	12 марта
	13 марта
	14 марта

	Ср.
	Чет.
	Пят.
	Суб.
	Вос.
	Пон.
	Вт.

	Кср=2
	Кчт=2
	Кпят=3
	Ксуб=3
	Квос=2
	Кпон=1
	Квт=1



Соответственно, предполагаемая реализация вычисляется следующим образом:
Дата поставки – дата заказа = период с 1 по 5 марта =4 дня
Учитывая, что сумма коэффициентов дня за неделю равна 14, можно рассчитать, что среднее значение коэффициента за день недели – равно 2. Поэтому за период от заказа до поставки, за четыре дня сумма коэффициентов в среднем должна была быть 8, а по сумме коэффициентов за конкретные дни это значение равно 10.
Кср+ Кчт+ Кпят+ Ксуб=2+2+3+3=10
Коэффициент поправки равен 10/8=1,25
Таким образом, предполагаемая реализация за эти дни должна быть скорректирована на коэффициент поправки 1, 25.
Предполагаемый объем реализации товара до даты поставки = Скорость продажи, умноженная на количество дней от заказа до поставки и умноженная на коэффициенты поправки, изменения и промо.
В приведенном примере объем предполагаемой реализации составит:
10 * 4 * 1.25 * 1.1 * 1.05 = 57,75 штук
Округление происходит в самом конце расчета!
Соответственно, Предполагаемый остаток на день поставки это:
Остаток товара на дату заказа + объем товара, заказанного ранее - предполагаемый объем реализации.
30 + 60 – 57,75= 32,25 штуки
То есть, с учетом всех коэффициентов и скорости реализации можно предположить, что в момент поставки, 5 марта, на подразделении будет остаток данного товара 32,25 штуки.
Здесь необходимо отметить, что при расчете может получиться отрицательное число, так как имеющихся товаров может не хватить, чтобы обеспечить реализацию до поставки товара. Если число получилось отрицательным, подразумевается, что остаток товара на дату прихода равен 0.
Далее необходимо рассчитать предполагаемую реализацию за период:
Расчет производится аналогичным образом, в нем участвуют данные:
Дата следующей поставки – дата поставки это период с 5 по 14 марта =9 дней.
Коэффициент поправки, из-за неравномерности объемов реализации в разные дни недели:
Квос + Кпон + Квт +Кср+ Кчт+ Кпят+ Ксуб+ Квос Кпон =2+1+1+2+2+3+3+2+1=17
Так как среднее значение коэффициента за день недели равно 2, за 9 дней сумма коэффициентов в среднем должна была быть 18.
Таким образом, предполагаемая реализация за эти дни должна быть скорректирована на коэффициент поправки 17/18=0,9444.
Предполагаемый объем реализации товара за период от поставки до поставки = Скорость продажи, умноженная на количество дней в периоде и умноженная на коэффициенты поправки, изменения и промо.
В приведенном примере объем предполагаемой реализации составит:
10 * 9 * 0,9444 * 1.1 * 1.05 = 98,1704 штук
Поэтому Количество заказа равно:
Предполагаемый объем реализации за период между поставками минус Остаток товара на дату поставки.
98,1703 – 32,25 = 65,9203 штук
Возможна ситуация, когда в период расчета скорости продаж у какого-то товара была завышенная реализация, и поэтому рассчитанная скорость реализации имеет большую погрешность. Например, в качестве периода расчета была взята пасхальная неделя, во время которой продажи яиц были намного выше нормы. Соответственно, чтобы предотвратить случайный заказ, во много раз превышающий стандартные поставки, в систему заложена дополнительная проверка. В карточке юридического лица может быть задан коэффициент для максимального заказа поставщику.
После расчета количества заказа, происходит проверка получившегося результата. Количество в последнем заказе умножается на проверочный коэффициент и сравнивается с рассчитанным количеством заказа. Из двух чисел выбирается наименьшее.
Например, если компания хочет отслеживать превышение объема новой поставки по сравнению с последней в пределах 100%, то коэффициент в этом случае равен 2.
Проверка будет происходить следующим образом:
Последний заказ (60 шт) умножается на коэффициент максимального заказа (2) и сравнивается с рассчитанным количеством заказа (65,9203 шт). Соответственно наименьшее число 65,9203.
Теперь необходимо учесть в расчетах значение минимального остатка. Подразумевается, что нужно заказать такое количество товара, чтобы на дату следующей поставки остаток товара на подразделении был равен минимальному запасу.
Поэтому заказываемое количество увеличивается на значение минимального остатка и будет равно 65,9203+20=85,9203 штук.
Теперь, проведя все вычисления можно провести округление. Количество необходимого для заказа – 86 штук.
Если данный товар обычно поставляется упаковками, и данный вид упаковки имеет свой штриховой код, при формировании которого в карточке товара был установлен признак «использовать по умолчанию для заказа», то по данному товару происходит пересчет количества заказа. Объем поставки должен быть кратен количеству единиц данного товара в упаковке. Округление происходит в большую сторону. В приведенном примере, товар поставляется коробками по 4 штуки, соответственно рассчитанное количество округляется до 88.
Описанные выше действия проводятся по каждому товару, попавшему в строки заказа.
Расчет необходимого количества заказа, если происходит заказ с Внутреннего подразделения от имени всего Структурного подразделения.
Расчет происходит по тому же алгоритму, только параметры 
Скорость продажи, Остаток на дату заказа, Заказанное ранее количество товара, Минимальное количество товара на подразделении считаются следующим образом:
· Остаток на дату заказа структурного подразделения это сумма остатков на дату заказа на всех внутренних подразделениях.
· Скорость продажи всего структурного подразделения это сумма скоростей реализации по внутренним подразделениям. Исключая подразделения, у которых стоит признак «не рассчитывать скорость продаж».
· Минимальное количество товара на подразделении это сумма минимальных остатков на всех внутренних подразделениях.
· Заказанное ранее количество товара – это сумма всех ожидаемых поставок данного товара по всем внутренним подразделениям.
· Предполагаемый объем реализации на структурном подразделении тоже складывается из рассчитанных объемов реализации на всех внутренних подразделениях.
Далее из спецификации поставщика определяется закупочная цена и проставляется в строку заказа. Если заказ формируется не на основании спецификации, то закупочная цена берется из последней поставки.
После заполнения строк документа заказа, его содержание согласовывается с поставщиком. Заказу присваивается статус «действующий». Когда все вопросы с поставщиком уточнены, заказ отправляется поставщику, и получает в системе статус «размещен».
Создание приходного документа на основании заказа.
Для облегчения оформления прихода, можно формировать приходные документы от поставщика на основании данных из заказа. Из локального меню заказа запускается процедура создания приходного документа. Документ создается неакцептованный, в него будут перенесены данные из «шапки» и строк заказа.

Скорость продаж.
Результаты расчета скорости продаж и коэффициенты торговой статистики используются в процедурах автоматического формирования заказов торговых точек поставщикам и на распределительный центр (склад).
В виде просмотра «Скорость продаж» содержатся документы, которые создаются при расчете скорости реализации. В Домино поддерживается два способа расчета скорости реализации.
Расчет скорости продаж по торговым точкам.
При запуске расчета пользователю предлагается указать список структурных подразделений компании, период расчета, ограничение на обрабатываемые товары (возможные для выбора фильтры появятся, если указать условие «по выбранным товарам»). Расчет производится по всем внутренним подразделениям, принадлежащим выбранному списку структурных подразделений. Если в подразделении указано, что скорость продаж по этому подразделению не рассчитывать, то такое подразделение из расчета исключается. К таким подразделениям могут относиться склады магазинов, производственные подразделения. В случае, если в системе указано, что используется ассортиментный перечень, то расчет ведется только по товарам, принадлежащим ассортиментному перечню внутреннего подразделения.
По каждому товару за указанный пользователем период рассчитывается количество дней его наличия (учитывается, что товара в какие-то дни этого периода могло и не быть в наличии) и проданное количество. Скорость реализации является результатом деления проданного количество на количество дней наличия.
Расчет с использованием порогового коэффициента по входящему остатку. 
Отличие этого способа от первого в том, что из расчета выбрасываются те дни, в которые товар в наличие был, может быть, продавался, но скорость продаж сильно отклоняется от среднего темпа реализации. Например, некорректно включать в расчет день, если на начало дня  анализируемого товара в наличии очень мало по сравнению с «обычным» днем и он быстро продался. Будь его достаточно, продажи были бы больше. Средний темп реализации рассчитывается как проданное количество, деленное на количество дней в заданном периоде. В случае если входящий остаток и реализация по товару меньше произведения среднего темпа реализации и порогового коэффициента, то этот день при расчете скорости не рассматривается. Коэффициент порогового значения определяется документом торговой статистики. Этот способ расчета доступен только в случае использования в системе ассортиментных перечней и проводится только по товарам ассортиментных перечней внутренних подразделений. 
Результатом выполнения процедуры расчета (вне зависимости от способа расчета) является формирование документов по каждому обработанному внутреннему подразделению. Созданные документы хранят историю расчета скорости продаж, последнее рассчитанное значение сохраняется в специальной таблице БД в момент акцепта документа скорости продаж. Для избежания рассинхронизации таблицы скоростей продаж и истории расчета деакцепт документов скоростей продаж штатными методами запрещен. Документ расчета скорости продаж можно скопировать на другое подразделение (локальное меню). Этот режим может использоваться при определении начальных данных для вновь открываемого магазина. Существует возможность печати документа.
В зависимости от настроек проекта, при запуске процедуры расчета возможно автоматическое удаление всех предыдущих документов расчета скорости продаж по обрабатываемому внутреннему подразделению.
Значение последних рассчитанных скоростей продаж и количества дней наличия и историю расчета можно посмотреть в виде просмотра «Справочник товаров (скорость продаж по подразделению)». Все параметры отображаются по выбранному подразделению, имеется возможность стандартной для справочника товаров фильтрации и сортировки. По кнопке «Ассортимент» можно устанавливать и отменять фильтрацию по ассортиментному перечню подразделения. Эта функция доступна только в случае использования ассортиментных перечней в системе.

Торговая статистика.
Торговая статистика представляет собой документ, в котором содержатся торговые коэффициенты. Изменяя коэффициенты торговой статистики, менеджер может учесть некоторые нюансы торговли при расчете автозаказа.
Коэффициент порогового значения используется при расчете скорости продаж (см. выше).
Коэффициент промо учитывает, что на некоторые из товаров проводится промоакция. Коэффициент изменения учитывает сезонные или праздничные изменения продаж.
Коэффициенты дней недели учитывают изменения продаж по дням недели. 
Увеличение этих коэффициентов (больше единицы) означает, что товара продается больше и, соответственно, заказ должен быть больше.
Использование коэффициентов торговой статистики при расчете автозаказа изложены в описании технологии формирования заказов.
Документы хранят историю изменения коэффициентов, последние значения сохраняется в специальной таблице БД в момент акцепта документа торговой статистики. Деакцепт документов торговой статистики штатными методами запрещен. Документ торговой статистики можно скопировать на другое подразделение (локальное меню). Есть режимы импорта товаров в документ и запись коэффициента изменения во все строки выбранного документа.
Кнопка «Расчет» в виде просмотра документов торговой статистики используется для создания документов торговой статистики по внутренним подразделениям компании с начальными значениями всех коэффициентов равным единицы. В случае если в системе используются ассортиментные перечни, то документы сформируются согласно ассортиментным перечням каждого подразделения. Иначе по всем товарам. В зависимости от настроек проекта, при запуске процедуры расчета возможно автоматическое удаление всех предыдущих документов торговой статистики по обрабатываемому внутреннему подразделению.
Последние значения коэффициентов торговой статистики и историю их изменения можно посмотреть в виде просмотра «Справочник товаров (торговая статистика по подразделению). Все параметры отображаются по выбранному подразделению, имеется возможность стандартной для справочника товаров фильтрации и сортировки. По кнопке «Ассортимент» можно устанавливать и отменять фильтрацию по ассортиментному перечню подразделения. Эта функция доступна только в случае использования ассортиментных перечней в системе.
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